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Plan de la présentation

Ã Présentation du contexte Zenta ;

Ã Démonstration du contexte Zenta dans Tiny Erp ;

Ã Comment adapter Tiny ERP ;

ÃLõarchitecture de Tiny Erp ;

ÃLa d®marche de mise en ïuvre.



Le contexte Zenta

Ã Une entreprise familiale de 4 personnes qui assure 

la production et la vente de ses propres modèles de 

bijoux ;

Ã Un magasin ;

Ã Un atelier ;

ÃUne probl®matique dõapprovisionnement du stock 

magasin en minimisant les coûts de stockage des 

produits finis ;



Le contexte Zenta

Ã Un processus de vente ;

Ã Un processus de réapprovisionnement du stock 

magasin de bijoux ;

Ã Un processus de création de nouveaux bijoux ;



Le contexte Zenta 

Ã Les notions de gestion abordées : 

Ä Les différents types de produits (finis, matières premières, composants) ;

Ä La tenue dõun stock magasin (entr®es, sorties, inventaire) ;

Ä Les gammes ;

Ä Les nomenclatures (un seul niveau) ;

Ä La gestion des réapprovisionnements en produits finis 
(http://fr.wikipedia.org/wiki/Kanban) ;

Ä La gestion des ventes (sur stock dans un premier temps, sur commande 
éventuellement avec le e-commerce) ;

Ä La m®thode de calcul dõun co¾t de production direct ;

Ä La m®thode de calcul dõun prix de vente (obtenu apr¯s une int®gration 
simplifiée des charges indirectes) ;

http://fr.wikipedia.org/wiki/Kanban


Le contexte Zenta 

Ã Le processus de vente :

ÄOn vend sur stock, il nõy a pas de facturation, mais 

lõ®mission dõun ticket de caisse ou de carte bleue ;

ÄOn décrémente le stock du produit vendu en rayant son 

inscription dans un petit carnet tenant lieu dõ®tat des 

stocks ;

ÄLes étiquettes sont utilisées pour lancer éventuellement 

un ordre de fabrication. 



Le processus de vente Zenta dans Tiny Erp

Ã On utilise la vue commande client ;

Ã La validation de la commande provoque :

ÄLa cr®ation dõune sortie magasin du stock magasin ;

ÄLa cr®ation dõune entr®e magasin dans le stock fictif 

client ;

ÄLa cr®ation dõun ordre de r®approvisionnement.  



DÉMONSTRATION



La saisie dõune vente

La plupart 

des champs 

sont remplis 

automati-

quement 

grâce à 

lôutilisation 

des valeurs 

par défaut.



Confirmation de la vente

La 

vente 

confir-

mée, le 

prix 

TTC est 

calculé.



La mise à jour des stocks

Les 

stocks 

sont 

mis à 

jour


